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財 務 資 訊



事業別季營收 單位：新台幣千元

說明:2023年11月本公司放棄子公司安宏深圳電子科技有限公司增資，持股比例由65%降到36.42%喪失控制力。表中各期數字皆減列安宏深圳電子科技
有限公司營收以方便比較。



半導體代理營收分布百分比 單位：新台幣千元



合併綜合損益表 單位：新台幣千元

項目

金額 年變化 金額 年變化 金額 年變化

銷貨收入 225,658 -13% 218,639 -21% 259,877 -21%

營業毛利 39,663 -15% 41,553 -15% 45,146 -25%

毛利率 17% -6% 19% 5% 18% 0%

營業費用 39,163 -12% 39,001 -19% 38,691 -32%

營業淨利 500 -74% 2,552 196% 6,455 112%

本期淨利 31,371 163% 31,734 39% 11,660 -68%

每股淨利 0.36 0.36 0.12

2024Q1 2024Q2 2024Q3



當 前 營 運 策 略



當前產品線與營運策略:

政治紅利市場
深耕

MIT產品

NDAA產品

差異化產品

開發

賣差價

賣差異

行業智能應用

AI產品

AI解決方案

半導體代理

滿足客戶一
站購足需求



 政治紅利市場深耕:從MIT產品價值到NDAA產地優勢

 美規英隨:美國NDAA實體企業禁制清單，英國國安考量政府部門跟進抵制陸貨
 地緣政治:印度、烏克蘭、立陶宛及台灣等地緣區域，因政治引發的陸貨抵制
 貿易保護:大陸世界工廠的國家政策，導致供給過剩傾銷所帶動產地關稅保護
 通膨效應:日本低率輸入性通膨消費力減弱，由追品牌韓貨改迎高性價比台貨



政治紅利市場深耕-積極開發政治紅利市場機會
 ISCW,US:美西安防展，主推NDAA/TAA Compliant無產地及實體企業清單風險
 SECUTECH,Taiwan:台灣安防展，主推晶片、研發到製造100% MIT的產品優勢
 NCN-ICT,India:印度第16屆創新產品獎活動，主推自主軟體創新應用價值
 IFSEC,UK:英國國際安全科技展，主推產品差異價值及品牌市場區隔優勢



 差異化產品開發:賣產品差價到賣價值差異

 ESG節能攝影機:不只守護安全、更守護地球，每一個監控畫面投資皆深具ESG價值。
 類比AI錄影主機:傳統設備、智慧升級，智慧安全監控投資也能是高貴不貴。
 VWS遠端桌面程式:高畫面集成、高應用價值，視覺呈現與遠端控制完美無縫接軌。
 APPLE TV應用程式:超越觀看、智能體驗，一鍵式雲端同步超脫凡俗的監控智能管理。

賣產品差價
 產品同質取代性高

 殺價搶單行業常態

 價格透明利潤低

 售價無最低只有更低

 產業賣成原物料業

賣價值差異
 產品獨特無同質競品

 賣價值不賣價格

 規格差異無價可比

 客戶不只需要更是想要

 產品差異形塑品牌價值



差異化產品開發-獨特功能、競品少、價值高

 AVTECH+ APPLE TV應用程式

 ETU自主品牌客制介面 類比AI錄影系統

 VWS遠端桌面應用程式



 行業智能應用:從AI智能單品到解決方案推廣
 以智能辨識技術為核心，整合系統設備提供應用解決方案，滿

足行業應用需求解決客戶痛點
 以智能搜尋技術為核心，整合系統設備提供應用解決方案，滿

足行業溯源需求提昇銷售與生產管理品質



 行業智能應用-智能解決方案賦能行業價值應用

 捲門/閘門控制解決方案  停車場車位管理解決方案

 零售/倉儲銷售解決方案  生產履歷追溯解決方案



結 論



 智慧安控價值差異化、延伸影像應用提供解決方案。

 半導體通路增加互補產品線、客戶一次購足。



Thanks!


